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Unsere Leistungen: lhre Vorteile:
WLt AAVEFSL.

Kostenersparnis
Analyse der spezifischen Risiken und im Privatbereich Viele Versicherungsprodukte sind zu teuer oder
der Versorgungssituation, entsprechen nicht dem Absicherungsbedarf.

Wir sorgen fiir ein ausgewogenes Preis-/Leistungs-

: . verhaltnis.
Check der vorhandenen Versicherungen. Wir sagen

auch, wo es sinnvoll ist, Risiken selbst zu tragen. Transparenz
Unser Gebiihrenmodell ist transparent und erspart
unschéne Uberraschungen.

Zusammenstellung der bestmdglichen Angebote AR . £ . 0
& Sie kinnen im Vorfeld die Kosten einschatzen.

entsprechend dem individuellen Bedarf, SchlieRen
von Liicken, Ausschluss von Doppelversicherungen. Sicherheit

Allein der Beruf des Versicherungsberaters gewdhr-
leistet eine anbieter- und produktunabhdngige
Dienstleistung.

Qualitdt

Wir arbeiten professionell, sorgféltig und mit viel
Erfahrung. Sie kénnen davon ausgehen, einen guten
Partner an lhrer Seite zu haben und den fiir Sie
optimalen Rat zu erhalten.

liber Vertragsinhalte und Konditionen.

Ubernahme des Schriftverkehrs
mit Versicherern bzw. Unter-
stiitzung hierbei.

fo qubww man, MAWE

Komplette Abwicklung von Schadenféllen
(aufiergerichtliche Vertretung).

Konzerne leisten sich eine = mit kdnnen e e Sprechen Sie uns an.
Sie das jetzt auch. Wir sind Ihre eigene ausgelagerte g In allen Versicherungsfragen
Versicherungsabteilung. sind wir fiir Sie da

und freuen uns auf Sie.

Was wnterin Strich 2ahle €5 geht Um thre Kiiiten

Neutrale Beratung zu
allen Versicherungsthemen.

Kanzlei fiir Versicherungsberatung
Klaus Blumensaat

Ruhr-Reeder-Haus Fon 0208.301 64 79
Reichsprasidentenstrafie 21- 25 Fax 0208.30164 82
45470 Miilheim an der Ruhr info@adversi.de

adversi.

www.adversi.de

aadversi.




—h Versicherungsbi?atung:
_,> Huer wurd, ¢5 erblare.
Aler welche bravche

man wirelich?

f Wj%f' €S (nvestment

Neutrale und unabhdngige Beratung

in allen Versicherungsfragen (Vertrag und Schaden)
ohne Verkaufs- oder Vermittlungsdruck.

Dies unterscheidet uns als Versicherungsberater von
allen Versicherungsvermittlern.

Priifung, Vereinbarung, Anderung

von Vertrdagen, dem individuell ‘
ermittelten Risiko- und Vorsorge- /

konzept entsprechend.

Huer wird Knete gespart Ohwne Maos nux log

Im Schadenfall .
Durchsetzung der Versicherungsvertrags-Anspriiche.

Registrierungs- und erlaubnispflichtig
Die Zulassung (IHK) verbietet Provisionen oder sonstige
Zuwendungen von der Versicherungswirtschaft.

Der Beruf Versiche-
rungsberater/in
gehort zu den rechis-
beratenden Berufen.
Die Berufsbezeichnung
ist geschiitzt und die
Verwendung aus-
schlieflich den Erlaub-
nisinhabern nach § 34¢€
Abs. 1 der Gewerbe-
ordnung vorbehalten.

Wo gibt es gute Versicherungs-
beratung? Bei adversi.

In Deutschland gibt es ca. 200 zu-
gelassene Versicherungsberater,
adversi ist ein inhabergefiihrtes
Beratungsunternehmen.

Bei uns biindeln sich mehr als

30 Jahre professionelle Erfahrung im
Versicherungsmarkt.

Wir kennen die gesamte Preisgestal-
tung der Versicherungswirtschaft
und natdrlich die ,,Risiken und Nebenwirkungen®.

Mehr K1g5 tn der Kasse
Die Honorarberatung
ist unabhdngig von
Provisionen. Dies ist
fiir den Berufsstand

VERSICHERUNGS-
BERATER e\

B BUNDES-
VERBAND DER

Kaufen Sie Ihren Versicherungsschutz genau so ein,
wie jedes andere Produkt, Erst auf der Basis einer
neutralen Analyse und eines unabhdngigen Angebots
kdnnen Sie richtige und kostenglnstige Entscheidungen
treffen.

Versicherungsfachwirte werden bei adversi unter-
stiitzt durch fachkundige Berater wie Juristen und
Wirtschaftswissenschaftler.

adversil.

Versicherungsberater
gesetzlich geregelt.

Sie werden direkt vom
Kunden beauftragt und
bezahlt und ver-
mitteln keine Produkte.
thre Unabhdngigkeit
ist vorgeschrieben.




