adversi. Kanzlei fiir Versicherungsberatung

Noch seltene Spezies in
Miulheim an der Ruhr

B Seine Kanzlei gehort nach Aussagen von Klaus Blu-
mensaat zu der noch seltenen Spezies der Versiche-
rungsberater nach § 34e der GewO. Die Kanzlei ist als
reiner Honorarberater iiberwiegend fiir Mandanten aus
der Region Rhein-Rubhr titig mit Erlaubnis nach § 34 e
Abs. 1 der Gewerbeordnung. ,Versicherungsberater
sind keine Versicherungsvermittler (Makler oder Ver-
treter). Versicherungsberatung ist neutrale
und unabhingige Beratung in allen Versi-
cherungsfragen, ohne Verkauf oder Ver-
mittlung®, betont der Unternehmer. Der
Beruf sei - neben dem Versicherungsver-
mittler - auch im Versicherungsvertragsge-
setz geregelt.

Sicherheit und Effizienz - ganzheitli-
ches Risikomanagement - unter diesem
Leitspruch bietet adversi. seit September
2008 Rechtsdienst- und Beratungsleistun-
gen an. ,Der Honorarberater in Versiche-
rungsfragen, der zudem noch auBergerichtliche Rechts-
beratung durchfiihrt, war lingst tberfillig*, meint
Blumensaat, der iiber jahrzehntelange, internationale
Erfahrung als Risk-Consultant im Industrie- und Ge-
werbebereich verfiigt und selbst als Geschiiftsfiihrer
namhafter Industrie-Versicherungsmaklern titig war.
Honorarberatung sei das naheliegendste Vergiitungs-
modell fiir qualitativ gute Beratung.

Unterstiitzt wird die Honorarberatung durch eine im
Dezember 2008 im Auftrag des Bundesverbraucher-
ministeriums ver6ffentlichte Studie ~Anforderungen
an Finanzvermittler - mehr Qualitit, bessere Entschei-
dungen®. ,Genau hier setzen wir an*, sagt
Klaus Blumensaat und weist darauf hin,
dass die bereits im Markt befindlichen pro-
visionsfreien (Netto-)Tarife bei Versiche-
rungen kurzfristig Chancen liefern, die
Honorarberatung in Deutschland weiter zu
etablieren. ,Wir haben den Anspruch, un-
sere durch den Kunden direkt zu honorie-
rende Beratungsleistung durch eingesparte
Kosten ins Verdienen zu bringen und dazu
A noch einen ordentlichen, finanziellen Uber-
Birgit Hiilsdinker schuss fiir den Auftraggeber zu erzielen.“

Gemeinsam mit dem Auftraggeber werden Risiken
identifiziert, analysiert und sinnvolle MaBnahmen zur
Vermeidung, Minimierung und ,Abwilzung* erar-
beitet.

Klaus Blumensaat
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adversi. iber-
nimmt von Anfang
an das Schadenma-
nagement, verhandelt mit Versicherern und Sachverstin-
digen, ermittelt den Schaden und koordiniert die einzel-
nen Gewerke bei der Schaden-Sanierung. ,Im Ergebnis
konnten wir in scheinbar aussichtslosen Fillen mit recht-
lich fundierter Argumentation den Schaden
zu 100 Prozent im Interesse des Auftragge-
bers regulieren. Unser Ziel ist es immer, lang-
wierige gerichtliche Auseinandersetzungen
zu vermeiden - reden statt richten.“

Fir Konfliktlésungen durch professio-
nelle Mediation steht Rechtsanwiltin Birgit
Hiilsdiinker bereit, insbesondere bei Strei-
tigkeiten aus Schadenereignissen oder Ver-
sicherungsvertrigen, zwischen Kunden
und Lieferanten, aus Bauvorhaben jeder
Art oder UmstrukturierungsmaBnahmen im
Unternehmen. Gefundene Lésungen werden rechtsver-
bindlich in eine Abschlussvereinbarung integriert, die
den Gang zum Gericht ersetzt.

»Bei der Risiko-Analyse erkennen wir hiufig auch
Modernisierungsbedarf, primir in den Bereichen Fi-
nanzen, Vertrieb und Organisation, stellt Lothar Kei-
ser, Partner der Kanzlei fest. Hier schlieBt sich der Kreis
eines ganzheitlichen Beratungsansatzes durch das Er-
arbeiten von Konzepten und Implementieren neuer
Strukturen, wie z.B. Durchfiihren von Kundengewin-
nungs- und Bindungsaktivititen, ErschlieBen neuer
Finanzquellen/Umsetzung von FinanzierungsmaBnah-
men, Verhandeln mit Finanz- und Leasing-Instituten,
Verbesserung von Prozess-Abléiufen, Begleiten, Einar-
beiten und Coaching von Fiihrungskriften, Suche/
Auswahl, Einarbeitung, Motivierung von Mitarbeitern
oder Ubernahme von zeitlich befristeten Management-
aufgaben im In- und Ausland

Als Dienstleister fiir Rechtsanwilte, Steuerberater/
Wirtschaftspriifer und Insolvenzverwalter sorgt adversi
fiir die Vermittlung des fiir den Einzelfall notwendigen
Wissens. Auch fiir vermégende Privathaushalte ist Blu-
mensaat Versicherungs-Portfolio-Manager. ,Miilheim
an der Ruhr haben wir bewusst als Standort gewihlt,
hier sitzen wir verkehrsgiinstig, in sympathischer Um-
gebung im Wirtschaftsmotor Ruhrgebiet*, so Klaus
Blumensaat.
www.adversi.de

Firmensitz ist das Ruhr-Reeder-Haus in Miilheim
an der Ruhr.
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